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宜，我可以用 6千至 7千港幣請一個銷
售員，所以我帶著 100萬台幣在台灣創
業的話，成本與資金運用的壓力都比香

港少很多。」

  他又認為，服務業是人與人之間良

好溝通的工作，香港人比較實際，防範

心又高，每遇到銷售員介紹商品時，都

會覺得別人只是想賺錢；台灣人比較單

純，普遍有禮貌，買賣雙方都傾向不勢

利，銷售員會真心以客人喜好與需要去

介紹商品，絕不會盲目推銷。

ANatkiel：

‧台北市大安區敦化南路一段 190巷 38號 1樓

‧台北市大同區赤峰街 3巷 1號 1樓

‧台中市西屯區文華路 77-5號 1樓 N10（逢甲布拉格廣場）

報馬仔

從陳綺貞、蘇打綠，再到盧廣仲，有

許多海外樂迷因為獨立音樂而認識台

灣。獨立音樂究竟有何魅力，為什麼能

讓人飄洋過海在所不惜？獨立音樂是不

是只有 �r�o�c�k� �a�n�d� �r�o�l�l？下期《走台步》

將採訪獨立音樂界的專家，同時推介有

潛力的音樂人，透過精彩報導展現台灣

原創音樂的全新格局！喜歡音樂的朋友

們，請務必鎖定、萬勿錯過啊！


