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「80後」女生帶「三叔公」賣玩具

文、圖／ Kathy 

在台灣，「三叔公」的稱呼代表著一

種鄉土味，也是某家專買麻糬的品牌名

字。誰料到，香港有位「80後」女生
Sharon與她老公 Alex，竟在台北創業，

開了一家同樣充滿古早味的「三叔公雜

貨店」，專賣古董娃娃、懷舊玩具和手

作小物。

與台灣緣份早種大學時代

在香港不同媒體工作過，Sharon在待

人接物方面練得一身好武功；Alex則從

事市場推廣行業，夫妻生活與事業看似

美滿。然而，一年前他們卻感覺香港工

作前景有限，生活壓力愈來愈大，於是

構想往外國發展的事業計劃，最後決定

來台灣首次創業。

二 一四年中，Sharon辭職工作後，

有個空檔來台北旅行當作休息之旅，順

便吸收創業靈感，沒想到最後決定在此

開始人生新一頁。「其實我和 Alex是

在淡江大學讀書時候認識，當年他讀企

管系，我讀大傳系，我們都在台北住過

四年，認識不少好朋友，早就對台北環

境熟識。」

夫妻分兩地為圓創業夢

創業需要資金和勇氣，更需要妥善計

劃。Alex和 Sharon經過討論後，決定

由女方先來台北做開荒牛，男方則在香

港繼續打拚事業，作後備支援。創業夢

讓夫妻兩人展開暫時性的港台異地生

活，慶幸的是，他們在圓山花博 MAJI
創意市集內的「三叔公雜貨店」，開業

後半年生意已經踏上軌道，受到不少客

人喜歡。

圓山花博 MAJI創意市集，是近年台

北最有異國氛圍的生活市集空間，有不

少店舖售賣手做創意飾品、衣服、家具

等，每逢周末假期，這裡更是人潮湧

湧。「三叔公雜貨店」專門售賣來自美

國、韓國、上海與香港等地方的古董娃

娃、懷舊玩具和手作小物，在眾多創意

店舖當中，也能創出一番獨特風格。

人在異鄉感受台灣溫暖

Sharon單獨來台北創業，每遇到困難

時，難免感到寂寞與無助。幸好，她在

MAJI創意市集認識不少其他店舖員工，
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米粉大仔的米粉湯點名簿

【台北】

無名米粉湯

台北市中山區雙連街頭

必殺技：靈肉合一骨仔肉湯、會心一擊

辣椒醬

賣麵炎仔（湯米粉）
A103台北市大同區安西街 106號
必殺技：天上地下唯我獨尊紅燒肉

公館米粉湯
A台北市中正區羅斯福路四段 92號
（水源市場裡）

必殺技：古早味滷肉飯、蔥燒鯽魚

【桃園】

30年無名米粉湯
A桃園市鎮撫街 38號
必殺技：相見恨晚好焢肉

【台南】

邱家小卷米粉

A700台南市中西區國華街三段 5號
必殺技：無限加湯小卷米粉

誰！

「大、大哥，我現在，叫米粉。」

「啊⋯⋯是因為那一夜的事吧。真抱

歉那時丟下你⋯⋯」阿腸哥微笑著，我

盯著他，好像在作夢一樣，就著眼淚喝

了一口湯，突然腦袋像被狠狠敲了一

下，喉頭火燒一樣說不出話。

是辣油，他在我的米粉湯裡加了辣

油，辣中帶有複雜的香氣，征服了我以

為已經見識過天下的味蕾，令我瞬間全

身麻痺。

「我也改了名字，叫做四神。」昔日

大哥淡淡地說。

沒想到，大哥還是藏了一手啊。

這一手，美味得叫人，只能投降。

◎ 註：四神湯、米粉湯、魚丸湯、貢丸湯、豬血湯，
皆是最道地也最普及的台灣湯品，各有各的地盤與

愛好者，本文提及的地盤糾紛純屬虛構，如有雷同

怎麼可能。
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潮男勢創台灣「平、靚、正」品牌

文、圖／ Kathy

三年前，23歲的 Taker單人匹馬從香

港來到台北，在東區開設不到 10坪的
Natkiel首飾店，品牌概念主打「平、靚、

正」。經過一番苦心經營，現在生意做

到台北及台中共有三家分店，並廣受台

灣媒體報導、明星與藝人等喜愛。

看準台灣缺「速食」首飾品牌

 Taker天生對時尚潮流具有敏銳觸

覺，19歲開始在香港某家著名高級品牌
專門店工作。 八年金融海嘯爆發後，

環球經濟不景氣，他觀察到不少進駐台

灣的外國名牌，紛紛敗興而歸。後來幾

年，Taker常來台灣旅行，發現主打「速

食」潮流文化的 ZARA、UNIQLO回流

台灣市場，而且生意做得非常好。

  二 一一年底，Taker談好英國新生

首飾品牌 Natkiel的海外代理權，就闖

來台北東區創業開店。「Natkiel的首飾

由英國設計師設計，質料不錯，但價格

平易近人，款式變換快速，當年台灣很

少同類型競爭對手，讓我看好其中商機

與潛力。」

台中店落戶逢甲夜市吸年青人

 經過三年用心打造品牌與推廣宣傳，

Taker成功讓Natkiel被台灣媒體所報導，

也吸引不少明星與藝人帶著首飾去跑節

目活動，幫助品牌曝光率節節上升。去

年底，Natkiel台中店正式開幕，選址在

逢甲布拉格廣場，鄰近逢甲大學，希望

吸引更多年青客人。

 「選在台中開設分店，是因為我有

個拍檔是台中人，他很熟悉當地市場狀

況，指出台中缺乏同類型競爭對手，而

且台中人的消費能力一點都不低喔。然

後，我們剛好在逢甲夜市附近找到地

點，那邊氣氛好，人流暢旺，目標客人

眾多。」Taker續指，台中店開幕後的

生意表現令人超出意外，印證當初拓展

台中市場的決定正確。　　　　

台灣營商環境遠勝香港

談到台灣創業成功，Taker分析港台

兩地營商環境時指：「香港樓價貴、租

金貴，一個名店銷售員的月薪至少 1.3
萬港幣起跳；台灣樓價也貴，但租金便
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平常大家顧店時，都會守望相助，有空

一起約去吃飯，交換生活中的小故事。

她表示：「相比香港人，台灣人性格

比較單純、樸實，讓我更能敞開心懷去

交朋友。有些台灣朋友的媽媽知道我一

個人住，沒什麼湯水喝，甚至會煮東西

帶到市集給我吃，這種事情在香港一定

很難發生。」談到未來目標，Sharon希

望生意能愈做愈好，一年後能在台北其

他地方開設更大的實體店，這樣 Alex
就可移居台北一起生活，共同為事業努

力打拚。

　

A三叔公雜貨店店址：台北中山區玉門街 1號    M2-4店（圓山花博MAJI創意市集內）


